
Adwokacka Akademia Przedsiębiorczości: „Proces
sprzedaży usług prawnych” 26 listopada

W ramach Adwokackiej Akademii
Przedsiębiorczości, Naczelna Rada
Adwokacka zaprasza wszystkich adwokatów
na bezpłatne szkolenie online z Tomaszem
Kalko. Tematem będzie „Proces sprzedaży
usług prawnych”. Szkolenie odbędzie się 26
listopada, w godzinach 16.00-19.00 na
platformie ZOOM.

Celem szkolenia jest: zwiększenie konwersji
podpisanych umów z klientami, podniesienie
średniej marży na realizowanych sprawach,
podniesienie poziomu zadowolenia klienta i
współczynnik pozytywnych rekomendacji,
zmniejszenie ilości reklamacji wynikających z
nieporozumień w ustaleniach.

Szkolenie będzie trwać 3 godziny i podzielone
zostało na bloki szkoleniowe:
- poznanie wstępnych oczekiwań i przejęcie
prowadzenia.
- zbudowanie poczucia bezpieczeństwa u klienta.
- wejście głęboko w potrzebę i obawy klienta.
- prezentacja wartości, zasad współpracy oraz
jeżeli jest to konieczne prezentacja korzyści.
- negocjacje, narzędzia wpływu oraz zamknięcie
sprzedaży.

Prosimy o zgłaszanie chęci uczestnictwa w
szkoleniu poprzez wypełnienie formularza
zgłoszeniowego do dnia 24 listopada 2020r. i
odesłanie go na adres: dzial.osobowy@nra.pl

(Pobierz formularz zgłoszeniowy)

Liczba uczestników jest ograniczona, decyduje
kolejność zgłoszeń.

Liczba punktów szkoleniowych: 3

Szkolenie to zostanie zarejestrowane, a następnie
udostępnione na stronach internetowych
samorządu adwokackiego. Z uwagi na przepisy
RODO prosimy uwzględnić to przy podejmowaniu
decyzji o udziale online w szkoleniu.

Trener: Tomasz Kalko. Mówca motywacyjny,
menadżer z dwudziestoletnim doświadczeniem.
Przeszkolił ponad 25 tys. osób. Praktyk biznesu -
dyrektor ds. rozwoju w firmie Blachy Pruszyński,
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jednej z największych firm rodzinnych w kraju.
Absolwent Szkoły Trenerów Biznesu na Akademii
Leona Koźmińskiego w Warszawie. Twórca
autorskich akademii rozwojowych: sprzedaży,
przywództwa, motywacji i komunikacji.

 

Nagrania poprzednich szkoleń Adwokackiej
Akademii Przedsiębiorczości dostępne są na
platformie ePalestry (zobacz link do ePalestry)
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